Profesijny Zivotopis

Meno a priezvisko, rodné priezvisko, akademicky
titul, vedeckopedagogicky titul alebo umelecko-
pedagogicky titul a vedecka hodnost

Ing. Ivana Ondrijovd, PhD., rod. Skokova

Datum a miesto narodenia

1980, Presov

Vysokoskolské vzdelanie a dalsi akademicky rast

2012 - 2016
PhD. —3.3.15 ManaZment, Fakulta manazmentu,
Presovska univerzita v Presove

1999 — 2004

Ing. - odbor: Financie — bankovnictvo — investovanie,
Ekonomicka fakulta, Technicka univerzita

v Kosiciach

Dalsie vzdeldvanie

2023
Alchymia profesionalneho koucovania — koucingove
vzdeldvanie, CoachAgency, s.r.o.

2009 - 2011
Doplnkové pedagogické Studium, Technickd
univerzita v KoSiciach

Priebeh zamestnani

2026 —trva

poverend vedenim Katedry neuromanazmentu,
neuromarketingu a inovacii, Fakulta manazmentu,
ekonomiky a obchodu, Presovska univerzita

v Presove

2016 - 2026

odbornd asistentka na Katedre manazérskej
psycholdgie, Fakulta manazmentu, ekonomiky
a obchodu, Presovska univerzita v PreSove

2012 - 2016
doktorandské studium, Fakulta manazmentu,
Presovska univerzita v Presove

2011 -2012

SPS Elektrotechnickd, Presov

Pozicia: ucitelka odbornych ekonomickych
predmetov

2004 - 2009

ALBA Bazénova technika

Pozicia: asistentka riaditela

Naplni prace: administrativa, komunikacia s klientmi,
marketing

Priebeh pedagogickej ¢innosti
(pracovisko/predmety)

2016 - trva

Vyucba predmetov v ramci Katedry manaZzérskej
psycholdgie, Fakulta manazmentu, ekonomiky

a obchodu, Presovska univerzita v PreSove:
Metodoldgia a metddy socidlneho vyskumu
Uvod od psycholégie obchodu

Vybrané kapitoly zo psycholdgie obchodu
Coaching

Koucing v obchodnom manaZmente




Aktivny predaj

2012 -2016

Vyucba predmetov v ramci Katedry uctovnictva a
controllingu, Fakulta manazmentu, PreSovska
univerzita v Presove:

Financie a mena

Uétovnictvo

Kalkuldcie a rozpocty

Odborné alebo umelecké zameranie

Psycholdgia obchodu, spotrebitelské spravanie
a jeho Specifické formy, neuromarketing

Publika¢na ¢innost vratane rozsahu (autorské harky)
a kategorie evidencie (napr. AAB, podla vyhlasky
MSVVaS SR €. 456/2012 7. z.)

1. monografia

2. ucebnica

3. skriptd

(1.) Monografie:

AAA —3,85 AH

Consumer and business behaviour in the context of
NLP [print] / aut. Zuzana Birknerova, aut. Eva
Benkova, aut. Anna Tomkova, aut. Tatiana Petho,
aut. lvana Ondrijova. - 1. vyd. - Chisinau : Lambert
Academic Publishing, 2021. - 77 s. - ISBN 978-620-2-
05512-3.

Ondrijovd Ivana: 20%

AAA/V1-8,5AH

Neuromarketing attributes in the context of
determinants of business behavior and
neurolinguistic programming [print, elektronicky
dokument][edited_book] / Stefko, Rébert;
Birknerova, Zuzana; Tomkova, Anna; Ondrijova,
Ivana; Misko, David; Cigarska, Barbara Nicole - 1.
vyd. - Berlin : Peter Lang, 2023. - 170 s. - ISBN 978-3-
631-89786-7.

Ondrijovd Ivana: 16%

AAB - 7,05 AH

Machiavellistické prejavy v kontexte osobnostnych
charakteristik obchodnych manazérov [print] / aut.
Ivana Ondrijovd, aut. Anna Tomkova. - 1. vyd. -
Presov : Presovska univerzita v Presove, 2021. - 141
s. - ISBN 978-80-8165-455-8.

Ondrijovd Ivana: 50%

(2.) Ucebnice:

P1-10,4 AH

Uvod do psycholégie obchodu [print] / Ivana
Ondrijova, Anna Tomkova. - 2. preprac. vyd. —
PresSov: Bookman, 2022. - 176 s. - ISBN 978-80-
8165-497-8.

Ondrijovd Ivana: 50%

P1-4,81 AH

Vybrané kapitoly zo psycholdgie obchodu [print] /
Ivana Ondrijova, Anna Tomkova, Zuzana Birknerova.
- 1. vyd. - PreSov : Bookman, 2023. - 104 s. - ISBN
978-80-8165-522-7.

Ondrijovd Ivana: 50%




P1-4,99 AH

Zéklady psycholdgie reklamy [print] / Anna
Tomkova, lvana Ondrijova. - 1. vyd. - PreSov :
Bookman, 2022. - 139 s. - ISBN 978-80-8165-474-9.
Ondrijovd Ivana: 50%

ACB-4,51 AH

Zaklady aktivneho predaja [print] / aut. Ivana
Ondrijova, aut. Anna Tomkova. - 1. vyd. - PreSov :
Bookman, 2021. - 98 s. - ISBN 978-80-8165-446-6.
Ondrijovd Ivana: 50%

ACB -3,35 AH

Zaklady metodoldgie socialneho vyskumu pre
manazérov [print] / Vladimir Cema, lvana Ondrijova.
- 2. preprac. vyd. - PreSov : Bookman, 2020. - 74 s. -
ISBN 978-80-8165-416-9.

Ondrijovd Ivana: 50%

(3.) Skripta:

P1-4,7 AH

Fundamentals of Active Selling [elektronicky
dokument] / Ivana Ondrijova. - 1. vyd. - PreSov :
Bookman, 2024. - 96 s. - ISBN 978-80-8165-546-3.
Ondrijovd Ivana: 100%

Ohlasy na vedecku / umeleckd préacu

Statistika ohlasov

[1] Citacie zahr. reg. vo WoS a SCOPUS: 19
[1*] Citacie reg. v citacnych indexoch: 14
[2] Citacie dom. reg. vo WoS a SCOPUS: 3
[2*] Citacie reg. vinych db.: 11

[3] Citacie zahranicné nereg.: 25

[4] Citacie domace nereg.: 16

[6] Recenzie domace: 1

Spolu: 89

Pozn. Kategdrie ohlasov na publ. ¢in. od VO 2022:
1*, 2%

Pocet doktorandov: Skolenych
ukoncenych
(neplati pre habilitacné konanie)

Pocet diplomantov: Skolenych
ukoncenych

5
27

Kontaktna adresa: (mobil, e-mail)

PresSovska univerzita v Presove

Fakulta manazmentu, ekonomiky a obchodu
Katedra neuromanaZmentu, neuromarketingu a
inovacii

Konstantinova 16, 08001 PreSov

Tel.C.:

E-mail: ivana.ondrijova@unipo.sk

V PreSove, 28.1.2026

Ing. Ivana Ondrijova, PhD.




